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وقتى آینده نامعلوم است به کارکنان کمک کنید هر روز بر روى کارهاى خوب تمرکز کنند.

ــوم  ــده نامشــخص و نامعل ــه آین ــى اســت ک ــا در موقعیت های ــت آنه ــراد، هدای ــت اف ــاى مدیری ــن چالش ه ــى از بزرگتری یک
اســت. در ایــن شــرایط ممکــن اســت تغییراتــى در بــازار وجــود داشــته باشــد یــا اینکــه مشــخص نباشــد افــراد تیمتــان چگونــه 
بایــد بــا اســتراتژى هــاى شــرکت ســازگارى پیــدا کننــد. عــدم داشــتن اهــداف آشــکار و روشــن و روش رســیدن بــه آنهــا، واقعــا 
مى توانــد آزار دهنــده باشــد. شــما مــى توانیــد بــه تیمتــان بگوییــد: بــر روى کار خــود تمرکــز کنیــد و کار خــود را بــه خوبــى 
انجــام دهیــد. اینگونــه بــه افــراد تیــم خــود کمــک کنیــد. بنابرایــن بــا وجــود اینکــه آنهــا ممکــن اســت نداننــد در آینــده چــه 
ــد ایــن احســاس را در  چیــزى روى مى دهــد، امــا مســئولیتهاى خــود را مــى داننــد. انجــام روزمــره کارهــاى خــوب مــى توان
تیــم شــما ایجــاد کنــد کــه در مســیر و جهــت درســتى قــرار دارنــد، بنابرایــن از بــار احســاس ناخوشــایند آنهــا کاســته مى شــود. 
شــما همچنیــن بایــد فضــاى ارتباطاتــى بــازى را بــراى تیــم خــود ایجــاد کنیــد، وجــود چنیــن فضایــى مى توانــد در افــراد ثبــات 

احساســى ایجــاد کنــد.
هنگامــى کــه اطلاعــات جدیــدى وجــود دارد، مــى توانیــد آنچــه کــه در حــال وقــوع اســت را بــه اشــتراك بگذاریــد. اجــازه 
دهیــد تیــم شــما بداننــد کــه مــى تواننــد در مــورد احساساتشــان و همینطــور در مــورد شــما نیــز (تــا جایــى کــه ســازنده اســت) 
صــادق باشــند. شــما الگــو و راهنمــاى کارکنــان هســتید، بنابرایــن آرامــش داشــته باشــید و از واکنــش هــاى اســترس زا کــه 

کمکــى بــه بهبــود شــرایط موجــود نمــى کننــد، اجتنــاب کنیــد. 

سال هاســت کــه در زندگــى و کســب و کار مشــکلات را خــوب مــى فهمیــم ولــى در راه حــل بــه بیراهــه مى رویــم. یکــى 
از بیراهــه هــا، علاقــه شــدید مــا بــه روشــهاى ســلبى اســت. بایــد بپذیریــم انســان بدنبــال منافــع اســت و فــرار از ضــرر در 
اولویــت دوم اوســت. یعنــى اگــر مــى خواهیــم  افــرادى را بــه کار درســتى وا داریــم بهتــر اســت انهــا را تشــویق بــه انجــام آن 

کار کنیــم تــا اینکــه بابــت کار غلــط تنبیهــش کنیــم. 

ــت دارو و  ــاده: قیم ــى س ــل خیل ــک دلی ــه ی ــد،  ب ــى برن ــبى نم ــت مناس ــروش دارو منفع ــا از ف ــه ه ــا داروخان ــن روزه ای
مارژین هــا بــر اســاس نــرخ دلار یارانــه اى و ارزان اســت در حالیکــه هزینــه جــارى داروخانــه هــا بــر اســاس نــرخ ازاد (حــدود 
ســه برابــر) انجــام مــى شــود. طبیعــى اســت در چنیــن شــرایطى داروخانــه دار بــه فــروش لــوازم آرایشــى یــا شــاید در آینــده 
بــه مــواد خوراکــى معمولــى (البتــه چنیــن پدیــده اى الان در بعضــى از داروخانــه هــاى زنجیــره اى کشــورهاى توســعه یافتــه 
ــد و نکتــه  ــوازم آرایشــى ندارن ــا فــروش ل ــاورد. احتمــالا مســوولین مشــکلى ب ــده مــى شــود و امــر عجیبى نیســت) روى بی دی

ــه اســت.  آنهــا مغفــول شــدن دارو و خدمــات دارو در داروخان

بایــد بپذیریــم نمى تــوان بــا عتــاب و  خطــاب آدمهــا را بــه کار درســت تشــویق کــرد. بایــد پایــه درآمدهــاى داروخانــه را بــر 
اســاس مشــاوره هــاى دارویــى کــه بــه مــردم مــى دهنــد، درســت کنیــد. در آن صــورت انــرژى همــه بــه جــاى اعمــال زور  و 

دعــوا صــرف تعریــف و اجــراى خدمــات بهتــر مــى شــود.
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دکتر کامران صحت

بازاریابى پلى بین مشترى و تولیدکننده

بیــن دنیــاى مشــتریان و دنیــاى تولیدکننــدگان یــک فاصلــه اى وجــود دارد. اهــداف مشــتریان تامیــن نیازهــاى آن هــا اســت 
و اهــداف ســازمان ها تهیــه کالا یــا خدماتــى اســت کــه ارزش آن هــا را فراهــم کنــد. بــراى اینکــه هــدف هــردو قســمت هــم 

ســو شــود، نیــاز بــه واســطه اى بــه نــام بازاریابــى وجــود دارد.
بازاریابــى فراینــدى اســت کــه بــا شناســایى و درك نیازهــا و خواســته هــاى مشــترى و ســپس بــرآورده ســاختن آن هــا آغــاز 
مى شــود. یــک طــرح بازاریابــى موثــر عــلاوه بــر این کــه راه حلــى بــراى نیازهــاى مشــتریان ارائــه مى دهــد، باعــث ســودآورى 

ــز مى شــود.  شــرکت نی
تعاریــف زیــادى در بخش هــاى فــروش و بازاریابــى صنعــت داروســازى بــه بعنــوان یــک فــوق تخصــص در بازاریابــى وجــود 
ــه بیشــتر  ــن جنب ــت ای ــوان گف ــوط مى شــود. مى ت ــازار مرب ــاى ب ــل نیازه ــه و تحلی ــى تجزی ــه توانای ــا ب دارد. برخــى از جنبه ه

بــه فراینــد تحقیقــات بــازار اشــاره دارد. 
جنبــه ى دیگــر بازاریابــى دارویــى در ایجــاد ارتباطــات دربــاره ى روش هــاى درمانــى خــاص و محصــولات متمرکــز اســت کــه 
مى تــوان منظــور از ایــن بخــش را بــا عنــوان شــغلى مــدرپ بیــان کــرد. ایــن کار تبلیغــات داروهــا را هــم از نظــر جنبه هــاى 

بالینــى و هــم از نظــر بحث هــاى مالــى و ســهم بــازار مــورد بررســى قــرار مى دهــد.
ــن  ــود دارد و موثرتری ــى وج ــى داروی ــرم بازاریاب ــه در اوج ه ــه آن چ ــن اســت ک ــى ای ــى داروی ــورد بازاریاب ــم در م ــه مه نکت
ــه  ــدام دارو فروخت ــد ک ــن مى کن ــه تعیی ــار اســت ک ــاى بیم ــن ویژگى ه ــت. ای ــار اس ــد، بیم ــا مى کن ــى ایف ــش را در بازاریاب نق
ــد کــدام داروهــا و محصــولات پزشــکى ارجحیــت بیشــترى دارد، در ســال هاى گذشــته شــغل داروســازى یکــى  شــود و تولی
از چنــد شــغل پــر درامــد بــوده و معمــولا داروســازان از وضعیــت مالــى خوبــى برخــوردار بودنــد. امــا بــا افزایــش روز افــزون 
ــل کــه  ــراى هــر فارغ التحصی ــکان ب ــن ام ــر گذاشــته اســت و ای ــى صنعــت دارو تاثی ــر بازاریاب ــن رشــته ب ــلان ای فارغ التحصی
داروخانــه شــخصى خــود را راه انــدازى کنــد بــا فــراز و نشــیب هــاى بســیارى روبــه رو اســت.در ایــن میــان افزایــش تولیــد 
داروهــاى داخلــى و همچنیــن واردات بــازار دارو را بــه شــدت رقابتــى کــرده اســت، پــر واضــح اســت کــه در چنیــن شــرایطى 
بایــد دســت بــه دامــان بازاریابــى دارویــى شــد و بــر یادگیــرى اصــول مارکتینــگ دارویــى بیــش همان طــور کــه در تعریــف 
ــازمان ها  ــه س ــد و آن را ب ــخیص مى ده ــترى را تش ــاز مش ــه نی ــت ک ــطه اى اس ــوان واس ــه عن ــى ب ــم، بازاریاب ــى گفتی بازاریاب
ــن را  ــل ممک ــن راه ح ــد بهینه تری ــاب بتوان ــه بازاری ــراى این ک ــد. ب ــه مى ده ــى ارائ ــات خاص ــا خدم ــول ی ــد محص ــراى تولی ب
بــراى یــک نیــاز تشــخیص دهــد، نیــاز اســت کــه یــک ســرى مولفه هایــى تنظیــم کنــد تــا بــه کمــک آن بتوانــد بــه یــک 

پاســخ دقیقــى برســد.
ــراى اینکــه بتوانیــد  ــراى تولیــد یــک دارو شــروع کــرده ایــد. ب ــازار خــود را ب ــراى مثــال فــرض کنیــد شــما تحقیقــات ب ب
ــد و  ــان مشــخص کنی ــراى خودت ــا را ب ــک ســرى ویژگى ه ــد ی ــید، بای ــته باش ــا داش ــن داروه ــبى از بهتری ــدى مناس اولویت بن

ــد. ــام دهی ــدى انج ــق آن رتبه بن طب
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Impact را به قیمت  Biomedicines خبر داد قصد دارد شرکت Celgene چندى پیش که شرکت
’7 میلیارد دلار‘ بخرد.

خبر خرید دوم این شرکت نیز در بازار پیچیده است.
درمانى  توسعه روش  بار  نخستین  که  است؛ همان شرکتى   Juno Therapeu�cs هدف جدید 

CAR-T را آغاز کرد اما نتوانست نخستین شرکتى باشد که آن را به بازار مى رساند. Cell

Cel- گفته مى شود قیمت خرید جدید ’11 میلیارد دلار‘ خواهد بود که البته براى جیب شرکتى مانند
gene با کوهى از نقدینگى که در اختیار دارد، پرداخت این رقم هنگفت هم راحت است.

این خبر هیجانى در بازار و میان آنالیست ها به راه انداخت و واکنش هاى مثبت و منفى زیادى در پى 
داشته است.

براى ورود به این مبحث ابتدا، چارچوبى را ترسیم مى کنیم از شرایطى که این دو شرکت در آن قرار 
دارند.

شرکت Juno پیشروى مسیر CAR-T بود لیکن، با شکست در یکى از کارآزمائى هاى کلیدى اش 
و مرگ 5 نفر از بیماران در اثر نوروتوکسیسیتى و توقف کارآزمائى توسط FDA، راه را براى رقیبان 
پشت سرش باز کرد تا پیش بیفتند؛ یعنى Novar�s که نخستین داروى این گروه نوین را به تایید 
CAR-T خریده شد و دومین شرکتى شد که یک داروى Gilead که توسط Kite رساند و شرکت

را به بازار رساند.
پس، Juno که آسیب زیادى را در راه توسعه این دارو تحمل کرده است و مقام هاى اول و دوم را دو 

دستى تقدیم دیگران نموده است جائى براى تعلل و اشتباه بیشتر ندارد.
همچنین، شرکتى در اندازه Juno مى داند در میدان بازى غول هائى مانند Gilead و Novar�s امکان 
رقابت و بقا ندارد. در نتیجه، تنها راه پیش روى این شرکت پذیرش M&A از یکى از بزرگان بازار است 

و منطقى است که این خریدار Celgene باشد.
چرا؟

چون شرکت Celgene نزدیک به %10 از کل سهام شرکت Juno را در اختیار دارد و در توسعه درمان 
CAR-T این شرکت همکارى داشته است و در واقع، چند سال است که براى این M&A برنامه ریزى 

کرده و منتظر است و با مالکیت یک بلوك سهام ده درصدى راه نزدیک ترى از بقیه به این هدف دارد.
از سوى دیگر، Celgene به طور جدى نیاز به بازسازى و کامل کردن pipeline خود دارد.

این شرکت از دو جهت زیر فشار جدى نیاز به محصولات جدید قرار دارد:
1. منبع درآمد این شرکت وابستگى زیادى به تنها یک دارو دارد یعنى Revlimid و در سال گذشته نیز 

بیشتر افزایش فروش این دارو ناشى از بالا رفتن قیمت آن بود.
2. در ماه اکتبر پیش، یکى از امیدهاى pipeline این شرکت در کارآزمائى اش شکست خورد و توسعه 

داروى بیمارى کرون آن متوقف شد.
مى بینیم که Celgene نیاز سریع به ترمیم و تنوع سازى در پایپلاین خود دارد و با خبر دو خرید اخیر، 
این پیام را براى بازار و سهام دارانش مخابره کرده است که در اجراى این استراتژى هم جدى است 

و هم آماده به ولخرجى.
تا دو روز پیش ارزش بازار شرکت Juno پیرامون ’5/2 میلیارد دلار‘ بود. در نتیجه، یک پیشنهاد خرید 

’11 میلیارد دلارى‘ تعجب هر آنالیستى را به همراه خواهد داشت.
بازار M&A پرداخت تا حد اکثر %50 اضافى براى یک خرید را مى تواند بفهمد و بپذیرد اما، بیش از 

%100 را دشوار مى توان هضم کرد.
آیا Celgene مى خواهد راه را بر وسوسه شرکت هاى دیگر براى خرید Juno ببندد که چنین مانع 

بلندى را بر پا کرده تا کسى هوس پریدن از روى آن را نکند؟
این امکان دور از ذهن نیست به ویژه آنکه دو داروى CAR-T دیگر تایید شده اند و خط ورود به 

این سرزمین رویائى را شکسته اند. هیچ یک از این شرکت ها نیز قرار نیست تنها به تک اندیکاسیون 
کنونى  اشان محدود بمانند و همگى در فکر گسترش به انواع دیگرى از سرطان ها و بیمارى هاى 

ایمنى هستند.
market زیاده روى به نظر مى رسد. cap اما، باز هم خرید به دو برابر

آنچه از سمت Celgene مى توان با اطمینان تحلیل کرد آن است که این شرکت نقدینگى بالائى دارد؛ 
بالاتر از آنچه براى بازار منطقى و درست باشد. یک نگاه کلى و ساده به نسبت دارائى هاى جارى به 

بدهى هاى جارى  آنها در سه سال متوالى این را نشان مى دهد:
2014 = 460%
2015 = 477%
2016 = 367%

این نسبت  به طور متوسط 4 برابرى، براى هر شرکتى بیش از اندازه است و انتقاد بازار و سهام داران را 
در پى دارد که چگونه مدیریت شرکت نمى تواند از این میزان دارائى استفاده کند.

در حقیقت، از زاویه تحلیلى یک آنالیست این میزان دارائى مى تواند نشانه اى از بن بست فکرى مدیران 
شرکت براى آینده باشد مگر دلیل محکمى براى نگه دارى این حجم نقدینگى داشته باشند (میزان 

نقدى شرکت نیز بالا است).

همچنین، فاصله بین حاشیه سود ناخالص این شرکت با حاشیه سود عملیاتى اش بالا است که دلیل آن 
تمرکز هزینه اى شرکت بر R&D بوده که البته موفقیت زیادى هم نداشته است.

متوسط حاشیه سود خالص Celgene در چند سال گذشته %95 بوده است که حتى از داروئى هائى 
مانند Gilead بالاتر قرار مى گیرد اما با سودآورى کمتر به دلیل سود عملیاتى پائین ترش و این خود 
یک دلیل دیگر است که Celgene باید با خرید شرکت ها و تقویت پایپلاین و مالکیت محصولاتى که 

نزدیک تر به بازار باشند، بتواند حاشیه سود عملیاتى خود را بهبود ببخشد.

به هر روى، در یکى از مطالب اخیر اشاره کردیم که با تصویب قانون مالیاتى جدید امریکا و افزایش 
ناگهانى حاشیه سود شرکت ها، باید منتظر موج جدیدى از M&A باشیم.

اعلام خبر این خرید با اینکه هنوز انجام نشده است، ارزش سهام Juno را نزدیک به %55 به بالا 
شلیک کرد و ارزش بازار آن را به نزدیک ’8 میلیارد دلار‘ رساند.

قیمت سهام Celgene نیز %2/2 پائین رفت که واکنشى طبیعى از بازار است .

اگر مالکیت ده درصدى Celgene در شرکت هدف را به یاد داشته باشیم مى بینیم که در نهایت کاهش 
قیمت سهام Celgene با این میزان افزایش در سهام شرکت Juno جبران شده است.

موج مثبت این خبر قیمت سهام شرکت هاى دیگر که در حال توسعه CAR-T هستند را نیز به بالا 
راند که مى توان به اینها اشاره کرد:

- Cellec�s,
- Bellicum Pharmaceu�cals,
- Adap�mmune,
- Crispr Therapeu�cs,
- Editas Medicine
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مقدار و نحوه مصرف دارو

پالمیناویر داروئی است که از عصاره فرآوری شده برگ نخل خرما تهیه شده و حاوی 
ترکیبات پلی فنولیک و پلی ساکاریدی است.

موارد منع مصرف

نکات قابل توجه

بهبود دهنده شاخصهای التهابی کرونا

تعداد یکصد نفر از بیماران مبتلا به COVID‑19، در بیمارستان گنجویان دانشگاه 
شاخصهای  شامل  مطالعه،  به  ورود  معیارهای  براساس  دزفول،  پزشکی  علوم 
کلینیکی (درجه حرارت بدن، میزان سرفه ،تنگی نفس) و شاخصهای پاراکلینیکی 
و  مداخله  گروه  دو  در   (CRP،WBC،CT Scan، PO2 ،PCR ،ESR،LDH)
رایج  داروهای  و  پالمیناویر  داروی  اضافه  به  رایج  داروهای  با  درمان  مورد  کنترل 
درمان به اضافه دارونما قرار گرفتند و آنالیز داده ها در پایان ١٤ روز درمان، نشان 
داد که در گروهی که تحت درمان با داروی پالمیناویر بودند، شاخصهای بالینی و 
پاراکلینیکی  CRP، ESR و LDH با  P value  ≤ 0.001  و شاخصهای  WBC و 
به گروه کنترل  توجه  نسبت  تغییرات بسیار جالب   P value ≤ 0.05 با      PO2

داشته و بیماران بدون عوارض جانبی قابل توجه، بهبودی کامل یافته اند.

‑ کودکان زیر ١٢ سال
‑ خانمهای باردار و یا شیرده

‑ حتما قبل از مصرف، ظرف دارو را تکان دهید.
‑ دارو به همراه غذا و یا با شکم پر مصرف گردد.

‑ پس از بهبودی کامل، باقیمانده دارو دور ریخته شود.

بزرگسالان بالای ١٢ سال: روزی ٣ تا ٥ بار (برحسب شدت بیماری) و هر بار ٥ 
سی سی از دارو را در ٣٠ سی سی آب حل کرده میل نمایند.

محتویات
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گزینه برتر

Website: www.entekhabe-bartar.ir - Instagram: entk_bartar 32

دکتر فاطمه علوى لنگرودى

شرح مسابقه گزینه برتر و جوایز  آن:
نمونه ارسالى جواب گزینه برتر 1ج،2ب.

لطفا پاسخ هاى صحیح را به شماره 300074644 پیامک فرمایید.

(به دو نفر از برندگان محترم، شش ماه اشتراك رایگان مجله اختصاص داده خواهد شد)

گزینه برتر

Email: entk.bartar@gmail.com - Instagram: entk_bartar 32

دکتر فاطمه علوی لنگرودی

شرح مسابقه گزینه برتر و جوایز  آن:
نمونه ارسالی جواب گزینه برتر 1ج،2ب.

لطفا پاسخ های صحیح را به شماره 300074644 پیامک فرمایید.

سوال اول:
بیمــار مــرد٧٠ ســاله ای اســت کــه بــه علــت لتــارژی بــه اورژانــس بیمارســتان آورده شــده اســت.در تاریخچه 
بیمــاری نکتــه خاصــی وجــود نــدارد.در معاینــه بالینــی نیــز نکتــه خاصــی مشــخص نشــد.در آزمایشــات بیمــار 

mEq/L گــزارش شــده اســت.همه مــوارد هایپوناترمــی بیمــار را توجیــه میکنــد بــه جز: ســدیم بیمــار ١١٦
الف( نارسایي غده فوق كلیه

ب( مصرف بی رویه دیورتیک
ج( دیابت بیمزه

ADH  د( سندرم ترشح نابجای هورمون

سوال دوم:
پســر ١٤ ســاله ای متعاقــب بــا اولیــن حملــه تــب روماتیســمی بــه دلیــل کاردیــت در بخــش بســتری اســت.

در معاینــه بیمــار همــه چیــز بــه جــز مــورد زیــر قابــل انتظــار اســت:
الف( سوفل نارسایي میترال

ب( سوفل تنگی میترال
S3ج( صدای سوم

د( فریكشن راب پریكارد

)به دو نفر از برندگان محترم ،شش ماه اشتراک رایگان مجله اختصاص داده خواهد شد .(



محترم  دارویى  هاى  شرکت 
مى توانند جهت معرفى کلیه 
از  شماره  یک  خود  محصولات 
لوگوى  با  همراه  را  ماهنامه 
سفارشى به خود اختصاص دهند

براى هرچه بهتر شناخته شدن 
 محصول خود با انتخاب برتر 

همراه شوید

 ارسال به داروخانه ها و بیمارستان هاى سراسر کشور
 ارسال به تمامى پزشکان منتخب با تخصص هاى مختلف درسراسر کشور

 شرکت در همایش ها و کنگره هاى پزشکى
 انتخاب برتر کوتاهترین راه براى ارتباط با مخاطب در کمترین زمان ممکن

 پزشکان محترم جهت دریافت ماهنامه نام و شماره نظام خود را به شماره پیامک 300074644 ارسال نمایند

ــی ــات داروی ــه اطلاع ویژهنام
شــماره صــد و چهــارده - 56 صفحــه 
ســال هشــتم - نیمــه اول مهــر 1397
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اختصاصی شرکت سیناژن

ــی ــات داروی ــه اطلاع ویژه نام
شــماره صد و یــازده - 52 صفحه 
ســال هشــتم - شــهریور 1397
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همکاران مجله:• 
دکتر فریبا رضایى، دکتر ایرج خســرونیا، دکتر مهــران زمان زاده، 
دکتر على حاجى ملکى، دکتــر على حیدرى، دکتر کامران صحت، 
دکتر کامران وهاب آقایى، دکترمحسن پرورش، دکتر سیده  فاطمه علوى لنگرودى

کانون تبلیغاتى انتخاب برتر•  صاحب امتیاز:
داراى مجوز از وزارت فرهنگ و ارشاد اسلامى 

شماره پروانه:2058
مهندس امیرحسین محمدى•  مدیر اجرایى:
فرحناز خدمتى•  مدیربازرگانى:
هانیه حق بین•  مدیرمالى و ادارى:
علیرضا دریغ•  طراح گرافیک:

ویژه نامه دارویى انتخاب برتر صرفا جهت جامعه پزشکى ارسال مى گردد.

مســئولیت صحــت آگهــى ها بــر عهــده آگهــى دهنده اســت.

جهــت جلوگیرى از هر گونه خطاى احتمالى اطلاعات ارائه شــده را 
قبــل از به کارگیرى با رجوع به منابع و کتب پزشــکى تایید نمایید.

پزشــکان محترم جهت دریافت ویژه نامه دارویى، نام - شــماره نظام 
پزشکى و آدرس خود را به شماره پیامک 300074644 ارسال فرمایند.

پزشــکان محترم، نظرات- پیشــنهادات و انتقادات خود را به شماره 
پیامک 300074644 ارســال فرمایید. براى بهترین نظر- پیشــنهاد 
و انتقــاد جوایزى از ســوى انتخاب برتر در نظر گرفته خواهد شــد.

پزشکان محترمى که علاقه مند به درج مطلب علمى در صفحه گردآورى 
با نام خود مى باشــند، مى توانند با دفتر مجله تماس حاصل فرمایند.

نشانى دفتر بازرگانى:
 بلوار میرداماد، 

خیابان شمس تبریزى جنوبى
کوچه رامین، پلاك 16، واحد1

تلفن:26403994-26403154- 0933-2082507

ما را دنبال کنید
entk_bartar
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شــرکت هایــى کــه در این شــماره با مــا همــکارى داشــته اند:شــرکت هایــى کــه در این شــماره با مــا همــکارى داشــته اند:

بنیان سلامت کسری
www.bskco.ir

پورسینا
www.pursinapharma.com

تدبیر کالای جم
www.tadbirkala.ir

تولید دارو
www.toliddaru.ir

داروسازی عبیدی
www.abidipharma.com

روز دارو
www.rouzdarou.com

راموفارمین
www.ramopharmin.com

  رازک
www.razakpharma.com

زھراوی
www.zahravi.com

زیست تخمیر
www.zisttakhmir.com

سینادارو
www.sinadarou.com

کوبل دارو
www.cobeldarou.com

کیش مدیفارم
www.kishmedipharm.com

لقمان
  www.loghmanpharma.com

مرھم دارو
www.marhamdaru.com

مصون دارو
www.masoondarou.com

یاس دارو
www.yasdaru.co.ir



36


